
Van binnenuit

Financieel investeren 
in Gods Koninkrijk
Hoe kun je financieel voordeel zó inzetten, dat het 

winst oplevert voor het Koninkrijk van God? Arend 

Jan Zwart heeft daar duidelijk omlijnde plannen 

voor. Hij geeft hiervoor zijn functie als bedrijfscon-

troller bij de EO op en begint aan een nieuwe roe-

ping.

het is voor een kleine, jonge 
organisatie om zich financieel 
te bedruipen. Veel geld van 
christenen gaat naar instel-
lingen die al hoge bedragen 
op de bank hebben staan. Dat 
vind ik jammer. Daarom wil 
ik mensen bewuster maken 
van hoe ze hun geld al tijdens 
hun leven effectiever kunnen 
besteden!”
Arend Jan richt zich in de 

giftenadvisering voornamelijk 
op christelijke organisaties. 
“De belastingdienst schrijft 
voor dat giftenontvangende 
instellingen zogeheten anbi’s 
moeten zijn. Anbi staat voor 
‘algemeen nut beogende 
instelling’. Willen mensen hun 
giften aan stichtingen of orga-
nisaties kunnen aftrekken van 
de belasting, dan moeten deze 
instellingen dus dit certificaat 
hebben. Ook daarin geef ik 
advies.” 
Arend Jan is momenteel bezig 
een bestand op te bouwen 
waarin zoveel mogelijk goede 
doelen vertegenwoordigd zijn. 

Na 16 jaar bij de EO, wordt 
Arend Jan giftenadviseur. Zijn 
persoonlijke missie wordt 
mensen helpen meer te 
investeren in Gods Koninkrijk, 
met maximaal gebruik van 
belastingvoordeel. Dat vraagt 
om uitleg! Arend Jan: “Ik ga 
particulieren adviseren hoe 
ze tijdens hun leven al zoveel 
mogelijk kunnen weggeven, 
waardoor er meer voor het 
goede doel beschikbaar komt 
dan wanneer ze dat via een 
testament doen.” Zijn initiatief 
is uniek in Nederland.

Erfenis
“Mijn idee is om met een 
cliënt in gesprek te gaan op 
basis van zijn specifieke belas-
tingsituatie en zijn ‘spaar-
bankboekje’. Daarvoor heb 
ik een softwareprogramma 
gebouwd met allerlei belas-
tingtabellen en -gegevens, dat 
rekening houdt met de leeftijd 
van de cliënt. Daarin kijk ik 
hoe je optimaal gebruik kunt 
maken van belastingterug-
gave, om nog meer te kunnen 
inzetten voor het Koninkrijk 
van God. Ik richt mij wat mijn 
klantendoelgroep betreft, 
voornamelijk op mensen 

Hij is door zijn ervaring bij de 
EO en bij Alpha-cursus Neder-
land goed op de hoogte van 
wat er speelt, wat er nodig is 
en aan welke belastingregels 
organisaties en gevers zich te 
houden hebben.

Wordt de individuele zendings-
werker de dupe van het nieuwe 
giftenadvies?
“Geenszins, wat mij betreft! 
Net zoals ik mensen zal stimu-
leren om te geven aan kleine, 
christelijke organisaties, zal 
ik ook oog hebben voor de 
individuele zendeling. Feit is 
wel dat ik lang niet alle zende-
lingen ken, maar ik wil graag 
aansluiten bij de doelgroep 
waaraan mensen al geven en 
hen stimuleren om ook ge-
concentreerder te geven. Stel 
je biddend en gevend achter 
een bediening. Dan geef je 
ook vanuit betrokkenheid.” 
Nieuwe informatie die Arend 
Jan krijgt van cliënten die voor 
advies bij hem komen, neemt 
hij graag op in zijn bestand. 
Evangelisatieprojecten en zen-
dingswerkers hebben in hoge 
mate zijn hart.
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van rond de 70, die toch al 
van plan waren om na hun 
overlijden hun vermogen via 
een erfenis aan een goed doel 
te geven. Als ze nog tijdens 
hun leven al gaan weggeven, 
zullen ze ook de vruchten van 
dat geven nog bij hun leven 
kunnen zien. Dat gegeven 
geld komt daarmee ook eerder 
beschikbaar. Mijn verlangen is 

dat iedereen meer gaat geven 
en dat, afgezien van (te) rijke 
organisaties, geen enkel goed 
doel minder gaat ontvangen.”

Liefdestaal
Hij vervolgt: “Geven is een 
liefdestaal. De laatste zeven 
jaar was ik penningmeester 
van Alpha-cursus Nederland 
en heb ik gezien hoe moeilijk 

‘Veel geld gaat 
naar instellingen 

die al hoge bedra-
gen op de bank 
hebben staan’


